


DAS FUTURE RETAIL PREMIUMERLEBNIS.

— Markenadaquate
Schauraume

— Analoge/digitale
Kommunikation

— Product Genius
— Smarte IT-Tools

_ — Zufriedene
— Kunde im Fokus Mitarbeiter
o — Mystery
_T d .
raining un Shopping

Coaching



DIE SCHLUSSELMOMENTE IM VERKAUF.

\ EINDRUCKSVOLLE HERZLICHE
VERABSCHIEDUNG. BEGRUSSUNG.

EMOTIONALE
_ PRODUKT- $,
PRASENTATION. \ (g J

KUNDENORIENTIERTE
BETREUUNG.
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1 PERSONLICHE EINZIGARTIGES

KUNDENBEZIEHUNG. B PRODUKTERLEBNIS.
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DER PRODUCT GENIUS.

100% KUNDENORIENTIERUNG

INNOVATIVE
PRODUKTPRASENTATION.

ERSTER ANSPRECHPARTNER
RUND UM DAS PRODUKT.
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N
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UBERZEUGT DURCH
KUNDENORIENTIERUNG.

NEUARTIGE BERATUNG
OHNE KAUFDRUCK.

TEILT PRODUKT UND
MARKENBEGEISTERUNG.



DER PRODUCT GENIUS IM ZENTRUM

DES KUNDEN UND DES VERKAUFSTEAMS.

VAY

EIN NEU EIN GEWINN FUR

DEFINIERTES DAS

KUNDENERLEBNIS. UNTERNEHMEN.
NEUE

KOMPETENZEN
UND RESSOURCEN.
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TEAM.




HABEN SIE
FRAGEN?







