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Mit Ausschreibungen gewinnen
So wird die Teilnahme an Ausschreibungen erfolgreich
München, 18. Januar 2007

In Zeiten, in denen Wettbewerb und Preiskampf immer härter werden,       gewinnt die Dienstleisterausschreibung zunehmend an Bedeutung. Wie     die Teilnahme an Ausschreibungen erfolgreich wird, zeigt das neue Buch     „Mit Ausschreibungen gewinnen“ aus dem Verlag Heinrich Vogel. 
Die Bedeutung von Ausschreibungen hat in den letzten Jahren deutlich zugenommen. Lohnende Aufträge werden nahezu ausschließlich auf diesem Weg  vergeben. Die Praxis zeigt jedoch, dass Ausschreibungen oft scheitern, weil       das gegenseitige Verständnis für den anderen Vertragspartner fehlt. 

Die Broschüre „Mit Ausschreibungen gewinnen“ gibt einen detaillierten Einblick    in die Beweggründe beider Vertragsparteien:
Aus Sicht des Ausschreibenden:

· Ziel der Ausschreibung

· Erstellen der Ausschreibungsunterlagen

· Informationsmanagement 

· Dienstleisterauswahl

Aus Sicht des Logistikdienstleisters:

· Elektronische Ausschreibungsplattformen

· Geschäftsanbahnung

· Erstellung eines individuellen Angebots

· Vertragsstrategien

Viele Übersichten, Checklisten und Praxisbeispiele machen das Buch besonders übersichtlich und praxisnah. 
Mit Ausschreibungen gewinnen
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